
 قرارداد مديريت پروژه

 طرفين قرارداد:

بين: قرارداد حاضر فی ما  

شماره تماس: …............ به مديريت عاملی جناب آقای: ...............  به شماره ملی:  

 آدرس: .…………………

ناميده خواهد شد و«کارفرما»که ازين پس   

  شماره تماس:   علینام پدر:   0061450936به شماره ملی : جناب اقای حميد اميری بازرگانی آوينا به مديريت 

5واحد 2آدرس: تهران خيابان شريعتی سه راه طالقانی کوی صديق پلاک  76857260912 -  02146075349  

گردد و طرفين ملزم و وع قرارداد منعقد ميناميده خواهد شد، به منظــور انجام موض«مديريت پروژه»که ازين پس 

 متعهد به اجراي مواد و اصول آن ميباشند.

 ماده1 : موضوع قرارداد:

 موضوع اين قرارداد مديريت و مشاوره پروژه بازاريابی خارجه ميباشد. 

 ماده 2 : شرح خدمات مديريت پروژه و مراحل آن:

( در کليه کشورها بصورت تبليغات .....به شرکت/کارخانه )( متعلق ......بازاريابی خارجه محصولات شامل )

 اينترنتی و پيگيری کليه امور تا واريز وجه خريدار خارجی به حساب فروشنده بر عهده مديريت پروژه ميباشد.

 نحوه فعاليت مديريت پروژه به صورت پيمان کاری ميباشد.

 ماده 3 : مدت و مبلغ قرارداد و نحوه پرداخت:

(.00/00/3140( لغايت )00/00/3140از تاريخ ) ماه ميباشد( 4)حداقل ( ماه ميباشد،...قرارداد )مدت   

( از مبلغ اصل کالاهای صادراتی در فاکتور)اينويس( ميباشد+ ماهيانه  % ....مبلغ حق الزحمه بابت شرح خدمات  )

 ميليون ریال( بصورت ثابت که در اول هر ماه پس از امضائ قرارداد: ...............  مبلغ )

ساعت  24عهده بانک ملی ، بنام سر کار خانم مژگان رضايی ظرف    6037997513937905به شماره کارت  

 واريز خواهد شد و پس از واريز وجه اين قرارداد اعتبار و الزام اجرايی خواهد داشت.

 تعهدات کارفرما::  4ماده    

تهيه وب سايت رسمی دو زبانه ، تهيه کاتالوگ ، ارائه تصاوير با کيفت محصولات، ارائه مشخصات کارت بازرگانی 

و حساب ارزی)در صورت نياز(. در صورت تمايل، ثبت نام در سايتهای بزينس تو بزينس بين الملل، ارائه لگو 

ماهنگی امور در فرايند بازاريابی و صادرات، فراهم نمودن شرکت/کارخانه/محصول، معرفی فرد پاسخگو جهت ه

کليه مقدمات صادرات ، معرفی ثرد پارتی در صورت لزوم، در صورت تغيير در قيمتها ارائه ليست قيمت جديد به 

ساعت به مديريت پروژه بر  24پيمانکار و ارائه مطالب و اطلاعات ديگر که مورد نياز خريدار ميباشد در کمتر از 

 عهده کارفرما ميباشد.



 کارفرما تعهدی در قبال بيمه مديريت پروژه ندارد

کارفرما ميتواند بصورت موازی با شرکت يا فرد ديگری برای تبليغات بازاريابی بين الملل قرارداد منعقد نمايد مگر 

 اينکه حيطه فعاليت مديريت پروژه بصورت انحصاری در اين قرارداد ذکر گرديده باشد.

ت بروز هرگونه مشکل در يکی از مراحل صادرات و ساير موارد از اين قبيل بعهده کارفرما ميباشددر صور  

 تهيه و صادرات کالا طبق خواسته خريدار بر عهده کارفرما ميباشد

عصر ميتواند نسبت به تماس تلفنی با بازرگانی آوينا  6صبح لغايت  9کارفرما در روزهای کاری مابين ساعت 

مرتبط داشته باشد ارتباط کاری  

ميتواند قرارداد را فسخ نمايد.ندر طی مدت قرارداد، کارفرما   

در صورت عدم توانمندی درتهيه و ارسال کالا توسط کارفرما بهر دليل و بروز هرگونه شکايت از طرف 

برعهده خواهد خريدار،هيچگونه مسئوليتی بر عهده مديريت پروژه نخواهد بود و کارفرما تمامی مسئوليت آنرا 

 داشت.

 چهاردر صورت واريز وجه فاکتور توسط خريدار خارجی، کارفرما موظف است درصد مورد توافق را حداکثر ظرف 

کاری به حساب مديريت پروژه واريز نمايد در غير اينصورت روزانه پنج درصد از ارزش کل فاکتور ميبايست روز 

 هيچگونه عذر و بهانه ای خسارت پرداخت نمايد. بابت ضرر و زيان وارده به مديريت پروژه بدون

مشتريان خارجی که نمايندگی فروش کارفرما را در کشورشان  ميگيرند ، پورسانت تا پايان مدت نمايندگی محاسبه 

 خواهد گرديد .

  اگر تا دو سال خريدار خارجی، خريد انجام دهد اين درصد توافقی به حساب مديريت پروژه واريز خواهد گرديد.

در صورت عدم واريز وجه ثابت مقرر در اول هر ماه از ناحيه کارفرما )چنانچه بيش از 36 ساعت عدم واريز بطول 

بينجامد(اين قرارداد منفسخ و پيمانکار خود را ملزم به ادامه همکاری نميداند و کارفرما حق هرگونه اعتراضی را از 

 خود سلب مينمايد

ی و مشترآن به پایان برسد مدت اعتبار  ایداد فسخ رقرا لیر دله چنانچه به

، خریدی از بنگاه صادراتی بنماید  )) مدیریت پروژه ((معرفی شده از جانب 

مستحق دریافت درصد مشخص شده بعنوان پورسانت می باشد  )) مدیریت پروژه((

درصد شرکت کارگزار را پرداخت نمایداست مکلف  )) کارفرما((و   

با توجه به تفاهمات )کتبی/شفاهی(کارفرما با خریدار خارجی مسئولیت بروز 

 هرگونه مشکل با خریدار خارجی بر عهده کارفرما میباشد

يدار خارجی مبنی بر عدم دريافت کل مبلغ فاکتور قبل از ارسال هرگونه مسئوليت آن در صورت تفاهم کارفرما  با خر

برعهده کارفرما ميباشد.) بعبارتی کليه مسئوليتهای عدم تسويه از سوی خريدار خارجی و ارسال کالا توسط کارفرما 

 بر عهده کارفرما ميباشد( .



جهت بررسی صحت و سقم آنها شرايط پرداخت بايد صد با توجه به عدم دسترسی به اطلاعات خريداران خارجی 

درصد مبلغ فاکتور قبل از ارسال بار باشد و چنانچه کارفرما خارج از اين توافق نمايد کليه ضرر و زيان احتمالی بر 

 عهده کارفرما ميباشد.

 عهده و پاسخگو کارفرما موارد قبيل اين از و کالا ارسال کميت يا کيفيت بر مبنی خارجی خريدار شکايت صورت در

 کارفرما معرفی بابت باشد کرده شکايت پروژه مديريت از خارجی خريدار اگر حتی ميباشد شاکی طرف رضايت دار

خارجی خريدار به  

 : تعهدات مديريت پروژه: 5ماده    

فرما در امر در صورت عقد قرارداد با خريدار خارجی و واريز وجه توسط خريدار خارجی؛ و عدم توانمندی کار 

اين قرار داد قابل عودت از ناحيه مديريت پروژه به کارفرما  3صادرات ، مبلغ دريافتی بابت پورسانت مندرج درماده 

 نميباشد.

اين قرارداد  3در صورت عدم موفقيت مديريت پروژه در امر صادرات، اجرت ثابت دريافتی ماهيانه مندرج در ماده 

 قابل عودت نميباشد.

اين  3دم تمايل به ادامه همکاری از ناحيه کارفرما، اجرت ثابت دريافت شده ماهيانه مندرج در ماده در صورت ع

 قرارداد قابل عودت نميباشد.

ارائه مشاوره های لازم به کارفرما جهت توفيق در صادرات، ارائه گزارش عملکرد بصورت ماهيانه به کارفرما بر 

 عهده مديريت پروژه ميباشد.

ر ماه گزارش عملکرد بصورت پی دی اف از طرق واتساپ به کارفرما ارسال ميگردد و از ارائه گزارش در پايان ه

 بهر شکل ممکن در طی ماه از سوی بازرگانی آوينا امکانپذير نخواهد بود

 صلاحيت و اختيار انعقاد قرارداد با خريدار ، مطلقا با کارفرما ميباشد.

معرفی خريداران خارجی و انجام مکاتبات و مذاکرات هماهنگ شده با خارجی،  مديريت پروژه بازاريابی مسئوليت

 کارفرما تا واريز وجه از ناحيه خريدار به حساب فروشنده ميباشد.

 مديريت پروژه حق دريافت ثمن معامله از خريدار را ندارد.

 مديريت پروژه متعهد ميگردد اطلاعات قراردادها را افشا ننمايد.

ی مدت قرارداد، قرارداد بصورت خودکار خاتمه می يابد.بعد از انقضا  

 اسقاط کافه خيارات علی الخصوص غبن فاحش از طرفين معامله بعمل آمد.

نکته: گروه تجاری آوينا به صورت دور کاری با امکانات خودش فعاليت خواهد کرد و حضور در شرکت مورد 

نمی پذيرد ، مگر در شرايط خاص کاری جهت توضيح يا  قرارداد را به صورت روزانه يا تعدادی روز در هفته 

گفتگوهای لازمه جلساتی را در طی قرارداد به صورت هماهنگ بپذيرد که در ماه يک يا دو روز امکان حضور در 

جلسه قابل قبول است . ان هم برای شرکتهايی که در تهران يا کرج می باشند . و حضور در شهرستانها به هيچ 

پذير نيست .عنوان امکان   

 ماده 6:يكپارچگي قرارداد



قرارداد و پيوست هاي آن يك مجموعه جامع و يكپارچه اي را تشكيل مي دهند كه بين طرفين مورد توافق و تأئيد 

قرار گرفته است. قرارداد مذكور جايگزين كليه قراردادها، ترتيبات، مكاتبات و ارتباطات )چه شفاهي و كتبي( قبلي 

ارتباط با موضوع قرارداد وجود داشته است، مي گردد. كه بين طرفين در  

 ماده 7:تفکيک پذيری

چنانچه بخشی از اين قرارداد براساس رای مرجع رسيدگی، غيرقابل اجرا يا غيرقانونی شناخته شود، صرفاً آن بخش 

 از قرارداد بلااثر شده، ليکن ساير مواد همچنان لازم الاجرا خواهد بود.

 ماده 8:تغيير و اصلاح

 هرگونه تغيير در مفاد قرارداد، صرفاً با توافق کتبی و قبلی طرفين امکانپذير است.

 ماده 9:فورس ماژور

هر گاه به علت فورس ماژور يكی از طرفين قرارداد نتواند تعهدات خود را انجام دهد، عدم انجام تعهدات، نقض 

ود.قرارداد تلقي نخواهد شد و قرارداد به قوت خود باقي خواهد ب  

 ماده10:تغيير نشاني طرفين قرارداد

هرگاه يكي از طرفين قرارداد نشاني قانوني خود را در مدت قرارداد تغيير بدهد بايد كتباً اين تغيير را به طرف ديگر 

ابلاغ كند و تا وقتي كه نشاني جديد به طرف ديگر اعلام نشده است ، كليه نامه ها ، اوراق و مكاتبات به نشاني 

ارسال و تمام آنها ابلاغ شده تلقي خواهد شد.قانوني   

 ماده11:حل اختلاف

در صورت بروز هر گونه اختلاف درخصوص اجرای قرارداد يا اختلاف در تفسير و تعبير مفاد قرارداد، موضوع 

ابتدا از طريق مذاکره فيمابين و در صورت عدم حصول نتيجه از طريق داوری مرضی الطرفين قابل حل خواهد بود. 

بعنوان داور مرضی الطرفين انتخاب گرديد.  تهراندادگستری   

 ماده12:تعداد نسخ / امضای طرفين/ تاريخ

در شهرتهران تنظيم و امضا گرديد که دارای دو نسخه با اعتبار  00/00/3140ماده، در تاريخ  12اين قرارداد در

 واحد است و با اطلاع كامل از مفاد آن به امضاي طرفين رسيد.

امضاء مديريت پروژه                                               امضاء کارفرما                  

حميد اميری                                                                                            

 

 

 

 

 


